
 

 

富山市新産業支援センター 

 

 

 

 

 

【趣  旨】 企業が成長・発展するには、販路拡大が重要なウエイトを占め

ています。本セミナーでは、マーケティングの基礎的知識や手

法についてマーケティングに基づく経営戦略の成功・失敗事例

を交えて学び、経営者としての資質向上を図っていただきます。 

【開催日時】 平成 22 年 10 月 6 日 (水)  18:30~20:30 

【場  所】 富山市新産業支援センター４Ｆ研修室 

       （富山市下野１６ 富山大学五福キャンパス工学部敷地内） 

【対  象】 中小企業者、創業者や起業家、インキュべーション入居者、起

業家を目指す学生、経営に関して興味のある一般の方等 

【募集人員】 ４０名（申込受付順）   

       ９月１０（金）から受付を行います。 

【参 加 費】 無料 

【主  催】 富山市新産業支援センター、 

独立行政法人中小企業基盤整備機構北陸支部 

【共  催】 富山大学地域連携推進機構産学連携部門 

【後  援】 財団法人富山県新世紀産業機構、 

社団法人中小企業診断協会富山県支部、富山商工会議所、 

コラボ産学官富山支部 

【プログラム】 

 １．開会  18 時 30 分 

２．講演  18 時 35 分～20 時 05 分 

       テ ー マ 「販路開拓 ～顧客目線の商品作り～」 

内容概要 多くの中小企業は新商品を開発しても、お客様が

見つからないといった課題を抱えています。ここ

では、お客様から選ばれるための商品開発のポイ

ントを学び、自社商品を大都市圏で売る仕組みに

ついて考えていただきます。 

        講  師 独立行政法人中小企業基盤整備機構北陸支部 

            経営支援部 チーフアドバイザー  塩山 徳宏 氏 

 ３．質疑・意見交換 20 時 05 分～20 時 30 分 

経営支援セミナー 



 

 

１０月６日（水）開催 経営支援セミナー参加申込書 

 

富山市新産業支援センター 行き 

氏  名 勤務先等 連絡先（電話等） 

   

   

   

   

この申込書は、当日の資料及び会場の準備の都合から事前に参加人数を把握するために提出していただくものです。 

e-mail、fax で、お申し込みください。 

*会場へは、できるだけ公共交通機関をご利用ください。 

 

お問い合わせ・申し込み先 

富山市新産業支援センター 

〒９３０－０８７１  富山市下野１６番地 

（富山大学五福キャンパス工学部敷地内） 

TEL：０７６－４１１－６１３１    

FAX：０７６－４１１－７３９７ 

E-Mail： sinsangyo-ut@swan.ocn.ne.jp       

 URL：  http://www.toyama-sinsangyo.jp/ 
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